
共同关注

国内统一刊号CN32-0125 邮发代号27-102 投稿邮箱：hmrbbjb@163.com 新闻热线：68902290 广告热线：68630576 订报热线：82107171 今日天气：阴有时有小雨 最低温度19℃，最高温度22℃

XINHUA DAILY GROUP

星期五 2024年11月
农历甲辰年十月十五 15A1 权威·原创·唯一

今日4版 总第9750期

新 华 报 业 传 媒 集 团 主 管 海 门 融 媒 体 中 心 主 办 、出 版 海 门 日 报 微 信 公 众 号 ：jshmrb

转作风 提效能 优环境

今日导读

城乡居民养老保险
基础养老金标准提高

上调至每人每月324元

本报讯 （记者施春晓 通讯员沈华）记者昨日从
区人社局知悉，从 2024年 1月起，我区城乡居民养老
保险基础养老金标准提高，每人每月上调 20元，即由
每人每月 304元上调至每人每月 324元，调资和补发
金将于11月底打到领取人员账上。

据了解，此举惠及我区 25.78万名城乡居民。经
本次调整后，我区城乡居民基本养老保险保障水平
人均在 380元左右。预计，今年我区全年支出城乡居
民基本养老保险金 12亿元，其中基础养老金支出 10
亿元。

城乡居民基本养老保险参保对象为具有本区户
籍，年满 16周岁（不含在校学生），非国家机关和事业
单位工作人员及不属于职工基本养老保险制度覆盖
范围的城乡居民。参保人员年满60周岁、累计缴费满
15年且未领取国家规定的基本养老保障待遇的，可以
按月享受城乡居民基本养老保险待遇。基本养老保
险待遇包括基础养老金和个人账户养老金，按月发
放，支付终身。

海门三和汽车广场——

打造百亿
汽车消费产业基地

▲青西河两侧树木色彩斑斓，与
蓝天碧水交相辉映，美不胜收。

记者施春晓摄

▶图为记者11月12日拍摄的江海文化公园秋
色。深秋时节，红叶的红、银杏的黄、松柏的绿，相
互交织出海门的多彩秋韵。 记者朱宇秋摄

秋色斑斓 风光旖旎

本报记者刘海滢

一个具有核心技术的新产品，从研
发到市场培育，足足花去了企业10多年
时间，这家企业便是位于海门开发区的
刚获评国家级专精特新“小巨人”企业的
油威力液压科技股份有限公司。昨日，
记者慕名前往，探访其发展之路。

“我们是一家专业从事液压元件及
控制系统开发、制造及服务的企业，已
走过 30多年历程。”已在液压领域搏击
40多年的公司董事长陈东升说，油威力
能持续稳健发展，关键是精准把脉行业
发展趋势，超前一拍布局下一步发展，
研发引领行业发展、具有核心技术的新
产品，靠韧劲培育市场，由此推进企业
行稳致远。

10多年前，陈东升在走访市场中作
出判定，智能装备国产化是未来发展方
向，作为智能装备三大控制系统之一的
液压控制系统核心元件阀，必须由普通
阀升级为数字比例阀，实现液压控制系
统远程调节、障碍诊断。然而，当时数
字比例阀生产的核心技术掌握在国外

企业手中，国内主要依赖进口，是制约
智能装备制造国产化进程的“卡脖子”技
术，国家将其作为重点攻克的五大基础
工程之一。

“比例阀蕴藏着巨大商机。”凭着多
年经验，陈东升心中清楚，作为一家以研
发生产液压控制系统为主的总装企业，
要攻克高难度的数字比例阀核心技术，
有三大难关需要突破：技术关、生产关和
市场关。“中国制造的智能装备核心技术
必须掌握在中国人手里。”陈东升说，作
为国内液压系统制造的龙头企业之一，
油威力有责任攻克数字比例阀这一核心
技术。

2012年起，油威力开启了自主知识
产权数字比例阀系列产品的研发与市
场培育之路，产学研联合创新，每年投
入 500多万元研发经费，足足用了 5年
时间，攻克数字比例阀“卡脖子”技术。
油威力研发的数字比例阀系统产品通
过省级权威机构检验和南通市科技局
组织的专家鉴定，该系列产品技术达到
国内领先、国际先进水平，完全可以替代
进口。

产品的成功研发，增强了油威力向
“新”而行的信心。陈东升着手布局第二
步战略，由总装企业向“元件生产+总装”
企业升级，在开发区征地，斥资建造智能
化工厂，引进智能化、数字化设备，实现了
从原料到液压元件再到液压控制系统的
全链式生产，为拓展数字比例阀等元件市
场做好了产能准备。同时，针对数字比例
阀等元件生产技术要求高的特点，油威力
实施员工生产技能综合培训、生产绩效考
核，倒逼员工提升操作技术，满足客户对
产品技术质量要求。

“数字比例阀这样的高技术产品，市
场推广需要一个过程，公司又花了 5年
多时间进行市场培育。”陈东升说。油威
力“借梯上楼”，与国内知名高校合作，为
其研究大型智能装备配套，依托高端平
台，提升油威力数字比例阀系列产品影
响力。同时，放大产品质量和价格、服务
等比较优势，逐步培育市场。目前，油威
力生产的数字比例阀系列产品及其智能
化液压控制系统赢得了一重、二重等国
内大型装备制造商认可，已广泛用于冶
金、数控机床、工程机械、林业机械、石油

机械、橡塑机械、船舶与海洋工程、环保、
游艺及教学科研等领域，还与成套设备
一起出口海外。

10多年不懈努力，油威力抢到了数
字比例阀发展先机。随着智能装备制造
国产化进程加快，尤其是国家加大“智改
数转物联”力度，可与国外同类产品相媲
美，且有价格、服务优势，数字比例阀等
元件及其智能液压控制系统市场快速拓
展，去年起订单明显增加。今年以来，公
司液压元件销售额突破 1亿元，其中数
字比例阀系列产品销售额超过 4000万
元，同比增长30%以上，成为公司重点培
育的拳头产品。

“国内液压控制系统数字比例阀市
场潜力巨大，既有国内智能化改造带来
的比例阀替代普通阀老市场，又有智能
装备制造国产化产生的新市场，未来几
年将是油威力快速发展的机遇期。”陈东
升充满信心地说，“我们将充分发挥智能
化工厂产能优势，未来5年，油威力年开
票销售将冲刺10亿元，其中数字比例阀
达到 5亿元，为我国智能装备制造国产
化、大型装备智能化改造贡献力量。”

十多年如一日向“新”而行，攻克“卡脖子”技术——

油威力助推智能装备制造国产化

本报讯 （记者彭炜峰 通讯员侯
剑菁）昨日，区科技局参加了以“跨界创
新，携手同行”为主题的第七届长三角
科技成果交易博览会。这是科技局为
我区科创型企业“走出去引进来”、解决
实际需求的又一次先行之举。

开幕式上，主办方发布了《长三角
科技成果转化基金联合倡议》《2024长
三角区域创新企业百强榜单》《2024长
三角“揭榜挂帅”技术需求榜单》等一系
列科技成果和科创政策。在《2024长三
角“揭榜挂帅”技术需求榜单》中，有区
科技局通过走访调研遴选出的一批来

自我区企业的技术需求
项目，包括金轮针布（江
苏）有限公司、南通皓科
新材料技术有限公司、

江苏嘉兆科技有限公司等9家企业的涉
及新材料、先进制造、集成电路、生物工
程、电子信息领域的10项技术需求。

本月初，通光电子线缆股份有限公
司在发展中提出了进行高可靠全光输
电线路监测传感器系统研发。其目标
是采用多种全光纤传感器，对输电线路
多个状态量进行监测，包括应力、弧垂、
温度、倾斜角等，分析了解输电线路上一
些现象的本质起因，逐步实现输电线路
智能监测，研制出多种先进光纤传感与
传输技术的高可靠全光输电线路监测传
感器系统，实现产业化，实现输电线路运

行控制的信息化、互动化和自动化，并引
入大数据管理，提高电网输电环节的安
全性和可靠性，提升电网运行效率和资
产利用率。区科技局了解到通光电子线
缆这个技术需求后，立即发给相关高校
和科研院所，组织企业与西安交通大学、
电子科技大学、大连理工大学、华中科技
大学等进行对接，并和上海、南京多所高
校进行了技术方面的探讨。目前，针对
这一行业内比较前沿的技术需求，相关
高校科研院所正进行技术破解。

科技创新不能单打独斗，更不能闭
门造车。今年以来，区科技局面对全区
科创型企业共征集技术需求63项，并先
后组织相关企业参加了2024江苏产学研
合作对接大会，南通–清华大学、南通–
电子科技大学产学研活动；组织企业赴

西安、合肥、南京等地参加科技成果对接
与产学研活动；组织中国老科协专家走
进海门；组织南通大学、杭州电子科技大
学、中国机械科学研究总院专家及科技
镇长团在海挂职老师为大艺科技、中兴
能源等企业开展点对点技术巡诊，通过
面对面技术对接，帮助企业破解在研发
和生产中遇到的技术难题，指导企业建
立科学规范的科技创新体系。

今年截至目前，我区共组织各类产
学研活动 23次，新增产学研合作项目
185项，有效为科创型企业解难题、促发
展。下一步，区科技局将积极搭建科技
合作平台，拓展科技合作渠道，带领科
创型企业“走出去引进来”，支持企业充
分利用国内外科技创新资源，推动产业
转型和高质量发展。

2025年度居民基本医保
开始征缴

缴费期至12月25日

>>>>>> A2版

本报记者陆新华 通讯员张峰 施霞

奥迪、大众、丰田、北京现代、奇瑞、领克、比亚迪、
蔚来、理想……走进三和汽车广场，市民江先生被汽车
品牌店深深吸引。他告诉记者：“三和汽车广场是‘家
门口’的汽车商务综合体，品牌丰富，价格实惠，服务又
好，从买车到上牌2小时就可完成，购车太方便了。”

正如江先生的感受一样，如今，对海门市民来说，
要想买车、修车、养车，再加上汽车美容、汽车评估、二
手车交易、汽车检测、汽车上牌，去三和汽车广场是最
佳选择，这里可以提供“一条龙”保姆式服务，省力又省
心。据三和汽车广场有限公司董事长郭建华介绍，经
过15年打造，三和汽车广场已成为江苏省品牌集聚度
较高的汽车消费产业基地之一，去年年销售额已突破
60亿元。

把握趋势
选准“新赛道”发展新兴服务业

“2009年，我对汽车产业作了研究，得出结论，汽
车作为消费品一定能进入千家万户，而且由于销量不
断递增，未来汽车消费服务业一定会红火。于是，我大
胆决策，从办工业企业转行从事汽车消费服务业。”回
想起三和汽车广场的创办历程，郭建华记忆犹新。

据相关部门提供资料显示，从 2009年起，我国汽
车市场消费进入井喷期，全国汽车消费市场每年以
5％至 10％的速度递增，与汽车相关的产业也进入了
高速增长阶段，这让跨行转型的郭建华嗅到了商机。

郭建华说：“我有想干汽车消费产业这个想法后，
得到了政府的大力支持。通过政府的产业规划指导，
大家都认为在海门城西建设一个汽车消费服务产业
园，靠近省道 336，出行便利，还能有效辐射三星叠石
桥市场、通州南部、通州北部等区域，可以助推汽车
消费产业发展。” （下转A2版）

带领科创企业“走出去引进来”
今年我区已组织产学研活动23次，新增合作项目185项

诺如病毒进入好发期
专家提醒：酒精类消毒剂无效，

可用含氯消毒剂消毒

>>>>>> A2版


