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新华日报记者 徐超

“已在选址，节后开业。”春
节前夕，启东 90后“渔八代”
袁可欣又做了件祖祖辈辈都没做
过的事——把吕四海鲜店开到远
隔千山万水的新疆。

黄海暖流、长江径流和苏中—
苏北沿岸水团交汇激荡带来丰富
饵料，在启东形成著名的吕四渔
场，年海产捕捞量约占全省1/3。从
袁可欣爷爷辈起，往上六代人都
是船长。她的父亲袁海兵上岸建
厂，创立的“至诚”品牌海产品年
吞吐量超万吨，规模在当地独占
鳌头。

从小在吕四渔场边长大的袁
可欣，看惯了鸥鸟翔集、千帆竞
渡，但回到家乡做一名“新渔人”，
最初并不在她的职业规划中。

本科毕业后，袁可欣远赴美
国学习金融，她曾在纽约一家投
行从事跨境兼并购。回国后，她又
入职上海一家私募基金公司，每
天出入高级写字楼，是一名不折
不扣的“金领”。

但是家乡的那片海，依然会
时不时地牵动袁可欣。“有一次，
在做一单畜牧业业务时，我突然
意识到这和家乡的渔业很相似。”
跳出“渔八代”身份，袁可欣用投
行的视野打量这个传统行业，发
现产业链存在很多断点，“渔民群
体年龄整体偏大，50多岁就算‘年
轻人’了，很难抓住新零售的时代
机遇。”

再看市场端，同样存在空白。
“比如你要买一条带鱼，你能想到
买什么品牌？是不是只能凭经验
在菜场挑选？”袁可欣举例，“吕四
渔场是大自然的馈赠，海鲜品质
非常好，应该实现更高价值。”

风里来浪里去，打鱼致富是
世代渔民的梦想。袁可欣至今记
得，爷爷出一趟海需要两个多月，
船上连冰块都没有，捕到的鱼只能
用盐腌渍保存，品质再好也卖不上
价。父亲袁海兵则转变思路，开了渔港里第一家冷
库，通过冷链运输，将海鲜最远卖到东南亚。

站在父辈的肩膀上，袁可欣认为，可以在批
发销售的基础上进一步延伸，直接面向消费者打
造国货海鲜品牌。以品牌化、标准化为破题思路，
她写了一份商业计划书，但很快就被袁海兵否决。

喝过“洋墨水”的女儿写的一些专业词汇，袁
海兵并不能完全理解，几十年摸爬滚打，让他形
成了强烈的风险意识。在他看来，女儿的想法虽
好，却很难实现。这份商业计划书，也挑起了一位
父亲复杂的心绪：一方面，他期待有人接棒自己
开创的事业；另一方面，他又希望从小捧在掌心
的独生女跳出“渔民”身份，在大城市过更轻松、
光鲜的生活。

本报记者 黄碧丹 顾晓晓 汤钦云

进入数九寒天，早晨的空气里透着
刺骨的冷，汪洋依旧早早来到公司实验
室，继续操作他的模拟雷电设备。这套价
值百万的“大家伙”是肃菲电子产品质量
的可靠保障。“砰！”伴随着耀眼的电光，
试验完成，汪洋立刻记录下实验参数。

就在前一天，汪洋还在上海电机学
院，作为校外导师指导研究生的开题工
作。一结束，他便马不停蹄地赶回启东，
投入新产品的测试中。作为肃菲电子的
总经理，汪洋必须带领团队提前规划，加
班加点测试，以确保产品质量最优。

汪洋生于陕西西乡，2011年研究生
毕业后在厦门从事元器件研发工作。
2017年，启东与西乡确立对口协作关
系，将启东所能与西乡所需结合起来，在
资金、人才、产业、劳务等方面展开深度
交流与协作。经过多年的不懈努力，两地
开创的并进共赢局面，让汪洋对启东产
生浓厚兴趣。

“启东有和西乡一样秀丽的自然风光，
也有西乡没有的江海风韵、产业发展和广
阔机遇。”汪洋感慨道，启东更吸引他的，是

毗邻上海的区位优势、便捷的供应
链以及相对低廉的土地成本。于是，
2021年7月，怀揣满腔的创业热情，
汪洋来到启东，将梦想落地汇龙镇。

当时正值疫情，身处异乡的汪
洋一切从零开始，困难显见。创业
之初，资金十分紧张，为购买材料，

汪洋带领研发团队骨干半年只拿基本工
资度日。最困难时，他甚至卖掉了自己的
住房。

出于对研发人才的重视，汇龙镇政
府积极介入，主动对接银行，为汪洋争取
到优惠的融资政策，还将一所废弃幼儿
园改造成现代化厂房，无偿提供给汪洋
使用。“一天之内，公司注册、营业执照办
理和税务登记等全部办理完毕，效率非
常高。”汪洋回忆当初，短短75天，公司
就实现了从注册到运营。启东优越的营
商环境，让汪洋倍感温暖，也坚定了他扎
根启东发展的信心。

在汪洋的带领下，肃菲电子自创立
之初便明确了“差异化竞争”的发展战
略，专注于研发小尺寸、大电压的电路保
护元器件，开辟了行业发展新路径。肃菲
研发出的额定电压480Vac (绝缘耐压高
达1960Vac)的小尺寸热熔断器，不仅填
补了市场空白，更成为全球首个获UL、
CUL双重认证的同类产品。目前，全球生
产此类产品的企业不超过10家。

走进肃菲电子的厂房，焊接、装配、
成型（包装）、样品车间等一应俱全，还配
有金属材料、非金属材料、电气等多个

UL标准测试实验室。通过引进
材料、机械等多个领域的博士、
硕士精英，肃菲生产车间的设备
和原材料均已实现自主制造，确
保了全链条的自主可控。2024
年，肃菲研发投入达300万元。
截至目前，公司全年累计销售额
超4000万元。这一高“研”值，离
不开汪洋及其团队的锐意创新。

由于产品供应商遍及各地，
汪洋成了“空中飞人”。而启东紧
邻上海的区位优势，让他能高效
地穿梭于各个城市。最忙的时
候，他一周跑了10个城市，只有回到启
东才能获得片刻休息。“与快节奏的大城
市相比，启东是一个安静的城市。”汪洋
深情地说：“这里既有长江的浩瀚，也有
大海的包容。它给予我们独立思考的空
间，让我们能更专注于研发，将知识碎片
转化为科研成果。”

作为汇龙镇科创人才引进并成功实
现科技成果转化及产业化的典型代表，
肃菲至今已获得10项发明专利、19项实
用新型专利、10项软件著作权和30项商
标著作权。其产品远销美国、巴西等20
多个国家和地区。2023年11月，肃菲电
子正式迈入国家高新技术企业行列，其
技术革新、自主研发和企业管理水平得
到了权威认可。

从2021年创立肃菲电子起，汪洋始
终秉持着履行企业社会责任的信念。不
仅每年捐资捐物，积极参与汇龙镇爱新

村对困难人群的爱心帮扶，而且还定向
资助家乡部分中小学家境困难的学生，
累计捐赠金额超10万元。“我希望尽自
己所能，为启东与西乡两地的结对发展
贡献一份力量。”他的话语中，既有对启
东的感恩，也有对家乡的祝福。

近两年，汪洋获得了江苏省“双创人
才”、南通市“江海英才”和启东市“最美
科技工作者”等荣誉，但对他来说，最大
的骄傲莫过于肃菲电子在启东这片沃土
上茁壮成长，并走向世界。他满怀信心地
表示：“我会将技术理念和启东优渥的土
地、丰富的资源和良好的营商环境结合，
努力创造新的技术，为启东高质量发展
作出自己的贡献。”

未来北沿江高铁建成后，启东的交
通格局、营商环境和人才储备将更加优
越。在这片热土之上，汪洋和他的肃菲电
子，仍在大步向前……
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汪洋刷出高“研”值

市委全面依法治市委员会
守法普法协调小组会议召开

提升工作质效
浓厚法治氛围

本报讯 1月14日上午，市委全面依法治市
委员会守法普法协调小组会议暨2024年度“谁
执法谁普法”履职评议会在市行政中心科技楼召
开。市委常委、宣传部部长、市委依治委守法普法
工作协调小组组长顾凡参加会议。

2024年，全市上下认真落实“八五”普法规
划，自觉把法治宣传教育作为法治启东建设的重
中之重，以深入实施公民法治素养提升行动为主
线，全社会尊法学法守法用法的氛围进一步浓
厚，群众法治获得感进一步增强。全市普法形式
不断丰富，打造“启小司”“启小法”普法IP，创作
专属表情包、制作系列古装普法短剧，依托法润
东疆文化行、“非遗+法治”“文旅+法治”“法治夜
市”等途径开展线下普法活动1000多场，发放宣
传资料100多万份。

顾凡强调，各单位要提高政治站位，深刻把
握全民守法普法工作的重要意义，推动守法普法
工作高质量发展；要把握重点关键，着力推动守
法普法工作提质增效，坚持紧跟时代步伐、贴近
群众需求，奋力跑好“八五”普法“冲刺赛”；要强
化统筹协调，赋能打造守法普法工作崭新局面，
让法治理念深入人心，让法治成果人人共享，为
勇当全省向海图强龙头板块，奔赴“下一个千亿”
营造良好法治氛围。

会上，住建局、数据局、应急局、信访局、团市
委等5家单位依次作“谁执法谁普法”履职报告，
并开展履职评议。 （本报记者 高雅）

本报讯 近日，华藻（江苏）海洋生物
科技有限公司顺利取得年产5000吨食品
添加剂及3000吨药用辅料项目的施工许
可证，这是市数据局当日发放的第5张施
工许可证，已发放施工许可证中包含2个
亿元以上项目。

项目是牵动经济发展的“牛鼻子”。市
数据局创新服务模式、提升服务品质，以

一流的营商环境为项目建设保驾护航，去
年累计发放施工许可证147份，其中亿元
以上项目24个。

为进一步优化营商环境，提高审批质
效，市数据局全面贯彻落实工程建设项目
审批制度改革工作，抓服务、提效率、促建
设，拓展“拿地即开工”实施范围，优化“桩
基先行”审批模式，积极探索“竣备即发

证”服务模式，进一步助力项目审批跑出
“加速度”。

“我们提交申请材料当天就顺利拿到
了施工许可证，如此高效的审批令人感
动、催人奋进。”取得施工许可证的江苏
大雅置业有限公司23036号地块住宅商
业配套工程项目负责人包德丰说，项目
推进等不得、慢不得，春节前还要抢干

一番，为项目实现早竣工早投产争取更
多时间。

开年即开干，市数据局紧紧围绕海
洋强市建设目标，主动对接、靠前服
务，全力助力企业“轻装上阵”。半个月
来，已发放施工许可证10张，其中亿元以
上项目3个。
（本报记者 张春柳 通讯员 朱锦雯）

“多维度”服务跑出审批“加速度”

开年连发10张施工许可证
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本报记者 潘瑾瑾

跨年的微信朋友圈里，陆健的新年愿
望句句不离吕四。

“新的一年，从吕四出发！”“水平仪的
中心地，欢迎来吕四！”陆健没觉得他这是
在为吕四打广告，他确实打心眼里觉得这
个地方好。

陆健是常州米德克光电科技有限公司
的负责人。米德克专注于水平仪等激光产
品十多年，瞄准高端市场，持续为欧美众多
国际知名厂商服务。近年来，公司业务一直
处于“爆单”状态，去年产值超4亿元。

米德克在江苏常州起家。随着生产规

模越来越大，米德克
的厂房也从几百平
方米变成了上万平，

“全都是租的，没有
一间是自己的！”厂

房成了制约企业发展的关键因素。
这些年，有很多地方都曾向陆健抛出

橄榄枝，条件一个比一个优越。地级市、开
发区、百万级补贴政策……但陆健心里却
一直对吕四这个小镇情有独钟，“吕四的
水平仪占全国产量的90%、全球产量的
80%，我还是想向‘中心’靠拢。”

吕四有完备的产业链，吕四也有全产
业的供应商。

“我们公司的配套企业，几乎都在吕
四。”因为合作关系，陆健多年来经常来到
吕四，看着多家配套企业慢慢做大做强。

“春江水暖鸭先知。”在陆健看来，当
地企业自身的发展壮大，就是对外最好的

广告；企业家所列举的数据、事例，也往往
比天花乱坠的广告更容易打动投资者的
心。正是因为看到了吕四本地企业的发
展，所以也渐渐坚定了陆健想到吕四发展
的想法。

吕四能解决土地问题吗？会不会也
“空手而归”？不是本土企业，当地政府会
不会“偏心”？多年来因为厂房问题的碰壁
经历，让他迟迟没有“张开嘴”。

知道了陆健的想法，吕四本地的配套
商纷纷当起了“媒人”。“我们都在这里，你
来这里省时省力省钱。”“快来吧，现在吕
四在建电动工具产业园，离我很近，够你
建厂。”“你来，我陪你一起去和政府谈，肯
定不会让你失望！”

在本地配套商的介绍下，陆健和吕四
港镇政府只用了60天就敲定了合作。“在
项目洽谈、签约、落地的各个环节中，我们
切身感受到吕四政府的温度和行动力，完

全是设身处地为企业服务。”陆健在这里
找到了一种久违的感觉，“就是那种时刻
被关心、被惦记的感觉。”

在办理企业注册登记名称核准的时候
遇到了一些麻烦。不到一周的时间，吕四港
镇政府就高效解决，让陆健的“南通米德克
光电科技有限公司”成功注册，“这是政府
实实在在的欢迎，也是他们诚意的释放。”

陆健最近来吕四的频率更高了，站在
328国道和如意大道交界处，看着那块22
亩的空地，想象着即将建起的厂房，他的
心里底气十足，“这只是一期，以后我可能
会把整个公司都搬到吕四来。”

现在的陆健俨然是吕四的“招商大
使”。他拿出手机翻到自己与外地一企业
主的聊天记录，只见上面7条200多字的
推介“材料”，句句不离“吕四好”。“推介”
的最后，陆健写下：“风景这边独好，来了
这里你就只管撸起袖子加油干！”

吕四港镇完备的生产链条、暖心的惠企服务、开放的经营氛围，助力水
平仪产业不断壮大——

“链”上风景独好

（下转第2版）


